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Автоматизация 

принятия решения

как инструмент

снижения убыточности

и повышения сборов

в страховании



страхование  

имущества

ДМС

24 года
на рынке страховых услуг

Топ-20*
крупнейших страховых 

компаний РФ

ruA
в сентябре 2020 года рейтинговым агентством 

RAEХ присвоен рейтинг финансовой надёжности 

ruA, прогноз — стабильный

150+
филиалов в 65 регионах РФ

50 000
корпоративных клиентов

300+
агентств и точек продаж

«Югория» — компания с
большим опытом
и высоким рейтингом
надёжности

Центр принятия решения — в Ханты-Мансийске.

Основные направления 

бизнеса:

автострахование страхование грузов

страхование 

ответственности

* По данным ЦБ РФ по итогам 2020 года



Цель — повышение 

капитализации в сегменте 

автострахования

Бизнес-предпосылки использования ИИ 
в процессе предстраховой проверки

Снижение убыточности портфеля
ОСАГО на 5%, Каско на 10%

Увеличение воронки продаж на 

50%

Уменьшение доли ручных проверок

на 70%

Снижение рисков мошенничества
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Факторы, сдерживающие рост

1

Существующая модель 

не позволяет 

персонифицировать 

тариф

2

Много ручного

андеррайтинга

3

Отсутствует 

возможность 

индивидуальной 

настройки бизнес-

процессов

Низкая конверсия 

в сегменте 

хороших клиентов

4

Неконкурентные  

котировки

в B2B каналах

70% запросов 

отправляется

на ручную проверку

Влияние человеческого 

фактора на результаты 

проверки

Настройка бизнес-

логики в программном 

коде

Текущее время автоматизации 

нового процесса занимает от 1 

до 3 месяцев



Открытие дополнительных сегментов

Отсекаются

правилами

Хорошие Плохие

Пропускаются  

правилами

В портфель

попадает

больше

хороших

В портфель попадает

меньше плохих

РЕЗУЛЬТАТ: увеличение

продаж, снижение убыточности
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Решение поставленных задач

Много 

ручного

андеррайтинга

Отсутствие

возможности 

индивидуальной

настройки бизнес-

процессов

Снижение доли ручных проверок

Сокращение времени согласования по

котировке до нескольких секунд

Единая система для настройки 

бизнес-логики

Система автоматизированного принятия решения
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Существующая 

тарифная модель 

не позволяет 

персонифицировать 

ценовое предложение

Использование дополнительных 

источников информации



Планы на ближайшее будущее

Построение 

высокоточных моделей 

для персонализации 

предложений и скоринга
Применение

скоринговых моделей,

увеличение

воронки продаж

в автостраховании

время1 полугодие 2022
2 полугодие 2022

рост  

портфеля
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ugsk.ruEmail: kosenkomv@ugsk.ru

Михаил Косенко

Врио генерального директора

Спасибо за внимание!
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