
BEELINE ADTECH 2

CUSTOMER DATA 
PLATFORM1



Как привлечь новую 
качественную аудиторию?

Как снизить стоимость
привлечения? 

Как увеличить LTV1

клиента и снизить отток? 

Как увеличить выручку?

Где искать точки 
роста для бизнеса? 

Задачи бизнеса –
МАКСИМАЛЬНЫЙ 
ТАРГЕТИНГ

2



РЕШЕНИЕ SUPER CDP
1

Персонали-
зированное
предложение 4

Таргетинги
от партнеров 2

Монетизация
данных и медиа 
инвентаря 3

Коллаборации
с партнерами 4

1 

4 

1 3

2 4



Работа с данными 
группы компаний 1

Безопасная 
среда 1

Согласие 
участников 1

БАНК БРОКЕР ПАРТНЕР СТРАХОВАНИЕ

ПЛАТФОРМА ОБЕСПЕЧИВАЕТ БЕЗОПАСНОСТЬ 
В СОВМЕСТНОЙ РАБОТЕ НАД ДАННЫМИ КЛИЕНТОВ 
В ОДНОЙ ЭКОСИСТЕМЕ ДЛЯ ГРУППЫ КОМПАНИЙ 1

1 Функционал платформы Аггрегион, лицензия на использование которой предоставляется Билайн клиенту.



USECASE 

Рефинансирование 
ипотечных кредитов

Исключение действующих клиентов Банка и 
наложение поведенческих профилей Билайн1

и партнёров 2: интерес к рефинансированию3, 
интерес к ипотеке 3

Решение:

Коммуникация с двумя группами абонентов 1 :
1. Клиенты банка заказчика, не имеющие ипотеки 4

но интересующиеся покупкой жилья 3

2. Потенциальные клиенты, имеющие ипотеку 4

Механика:

Повышение 
лояльности

Привлечение 
качественной 
аудитории

Х2
Увеличение 
конверсии



Потребительский 
кредит

Триггерные SMS на аудиторию1, 
которые интересуются 
определённой тематикой2. 

Решение:

Как только у потенциального клиента появлятеся
интерес к определённой тематике3, ему в 
течение X времени приходит SMS с 
предложением от Банка1.

Механика:

Увеличение 
конверсии за счет 
своевременного и 
релевантного оффера

USECASE 



CRM2 САЙТ 3 3RD PARTY 
DATA 4

TV-
АНАЛИТИКА 5

ПОСТРОЕНИЕ CJM 1 360 °



СПАСИБО ЗА 
ВНИМАНИЕ!

Вопросы:

newbd@beeline.ru


